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Hvorfor er bruk av data og dataanalyser sa viktig i anskaffelsesprosessen?

Gir full Muliggjer
transparens faktabasert

og oversikt styring Dker
effektiviteten

Forankring i
virksomheten

Sikrer
gevinst-
realisering

Danner grunnlag
for ressurs-
prioritering

|dentifiserer

Gjgre intern muligheter for Bidrar til
benchmarking besparelser

kompetanse-
heving

Det handler om a bruke dataen som drivstoff til a ta
faktabaserte og smartere beslutninger
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En mer helhetlig tilnaerming til anskaffelsesprosessen

Tilrettelegge for verdiskaping

PROSESSER, ORGANISASJON, KOMPETANSE OG KULTUR, VIRKSOMHETSSTYRING, DIGITALE VERKT@Y

DATA OG ANALYSE

Innkj@ps- . Behov og Konkurranse / Kontrak.ts—

. Kategoristyring : oppfalging
strategi forberedelser sourcing

og P2P
\ J | }
| |
|dentifisere og skape verdier Sikre verdirealisering
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Anskaffelser er mer enn bare konkurransegjennomfgring
Det finnes flere virkemidler for a effektivisere og redusere innkjgpskostnadene
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@ Etablere strategiske partnere
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Eksempel pa analyser:
Full oversikt / forbruksanalyser (1/2)

Fordeling per kategori

Transaksjonsdato: Fra 2018-11-01 til 2019-10-31

)
eNUOD |

Utvikling av kjepet (rullerende)

SR

sopsedodd

Transaksjonsdato: Fra 2016-01-01 til 2019-11-18

@
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Light machinery
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Gir transparens, muliggjor faktabasert styring og forankring
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Eksempel pa analyser:
Full oversikt / forbruksanalyser (2/2)

Endring hos sterste leverandgrer BETY-
Leverandernavn Innkjep Innkjop forrige pericde  Prosentendring  Trend Antall leveranderer
Transaksjonsdato: Fra 2018-11-01 til 2019-10-31

8 320,0M
KOMPRESSORER AB 616 542 660 642 929 896 -410% '
TARNKRANER A5 203902 508 187 540 803 B70% . soom
SCISSORLIFTS AB 175526741 146 832 607 19,5% f 60 280,0M
STORE MASKINER AB 144930179 119 603 901 21,2% ; ¢ 48 260,0M
LIFT1 A3 117268945 104357393 12,4% ~ g .
AS MOBILKRAN 113002 417 96933052 16,6% ? oo

24 220,0M
MASKINLEVERAMDEREN AS 112 351 249 103 549 246 5,50%

12 200,0M
DIM STILLASPARTMER AS 104 968 625 107 768 257 -2,60%

N 180,0M

nov. 2018 des. 2018 jan. 2019 feb. 2019 mars 2019 april 2019 mai 2019 juni 2019 juli 2019 aug. 2019 sep. 2019 okt. 2019

LOGISTIKKPARTMEREMN AS 102135374 99 287 337 2,90%
SWEDISH MACHINERY A8 88 523 456 111812147 -20,80% \

Gir transparens, muliggjor faktabasert styring og forankring
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Eksempel pa analyser:
Behovsanalyser (1/2)

Kontrakter som naermer seq utlep B Y
Tittel Leverander Utlgper
Frame agreement, lifts LIFTT A5 om 3 degn I
Electric materials TARMKRAMER A3 neste maned
Power & heating equipment KOMPRESSORER AB om 2 maneder
Frame agreement, scissor lifts SCISSOR LIFTS AB om 5 maneder I
CT - Phones HARDWARE INC om 11 maneder I
Test BATTERIES AS om 11 maneder I

Kjep gjennom kontrakter per leverander

Transaksjonsdato: Fra 2018-11-19 til 2019-11-18

KOMPRESSORER AB

TARNKRANER AS _203.9M
SCISSOR LIFTS AB _175,5M

STORE MASKINER AB _144,9M
LIFT1 AS _117,3M
AS MOBILKRAN _113.0M
I

638,1M

MASKINLEVERAND@REN AS 112,4M

DIN STILLASPARTNER AS _lDB,QM
LOGISTIKKPARTNEREN AS -lOZ,IM

CONTAINERE AS 90,5M

Andre (72) 1079,7M

0,0M 100,0M 200,0M 300,0M 400,0M 500,0M 600,0M 700,0M 800,0M 900,0M 1 000,0M 1100,0M 120

@ Nei @ Ja

Grunnlag for ressurs- og behovsprioritering, definere konkurransegrunnlag

og identifisere besparelsesmuligheter
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Eksempel pa analyser:
Behovsanalyser (2/2)

Kjop og antall leveranderer per kategori (niva 3)

Transaksjonsdato: Fra 2018-11-01 til 2019-10-31

Transaksjonsverd
40,0M 0

EXPRESS

HARDWARE

Kjop av starste artikler

Item

DATA SVERIGE ABB

LENOWO X1

DATA NORGE ABB.

DATA DK ABB.

Innkjop

27 498 400

18 933 307

9 674 280

169 089

Innkjop forrige periode

20158 240

17 838 219

9071208

158 344

Grunnlag for ressurs- og behovsprioritering, identifisere

BE Y -
Prosent endring Trend
6,60%
6,10%
6,60%
6,70%

besparelsesmuligheter og definere konkurransegrunnlag
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Eksempel pa analyser:
Kontraktsoppfalging

Utvikling i kontraktslojalitet
9 d Kjep gjennom kontrakter per enhet/avdeling/seksjon

Transaksjonsdato: Fra 2018-11-01 til 2019-10-31
Transaksjonsdato: Fra 2018-11-19 til 2019-11-18

SWEDEN
LATVIA
LITHUANIA

ESTONIA

NORWAY

FINLAND 12,7% B87,3%
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®nNei @ Ja

®nNei @Ja

Sikrer intern benchmarking, identifisere

besparelsesmuligheter og realisere gevinster
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Du kan fa mer ut av dataen din enn du tror!

Innkjgpsdata Datavask og Kategorisering og Digitalt og
og annen data) konsolidering berikelse datadrevet innkjgp

SuppCour Transliate Curr
Homeay W01 N
223808541 Namway a0 now
103 758 Howway 20% how.

Innsatsvarer
Transport
Markedsfgring
Emballasje
Maskiner

IKT

Personal
Energi

Eiendom

95 225 Homvay
EHEBSAMOT  LILEBEMA 390300 165 Norway
EOABITOET  LAGERBYC  387ESSEAD Howway

LEVERUANDI 268 676 580 Norway
152313444 Nowsy
SHB 431630 Nomway
SH1STZ 700 Homway
117738325 Noway
117793 365, Horway

STH3.00
36650 00 T
043300
38200

SPENDANALYSE

DATABERIKELSE &
PRIORITERING

431908 K6 Horway
4B1808 15 Hoiway
45108 5 Horway
451808 5 Honway
48180865 Horway
45180685 Howway
0G0 ROFLEGDE 29003068 Noway

AVTALESTYRING (KAV

= P F

INITIATIVER &
Y BESPARELSER

EV0BEOMEE  LEVERANDI 539534430 Namvay
RV | LEVERANDI 39536430 Nowvay
TERSENNEE  LEVERANDI 539534430 Homvay

Ee0B"E0Z2I6  LEVERANDI 295 T34 739 Noway PRODUCS)
‘54 -

\
J

Det er bedre a bruke den dataen man har

enn a ikke bruke den i det hele tatt
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Sporsmal til diskusjon

 Hvordan bruker dere data og dataanlyser i dag? F.eks. i behovsfasen?

* Hvilke type(r) verktgy bruker dere i analysearbeidet?

* Hva er de stgrste utfordringene deres for a jobbe mer datadrevet med
innkj@p/anskaffelser i dag?

* Hva kreves for a jobbe mer faktabasert med anskaffelsesprosessen?
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TAKK FOR MEG!

Ta gjerne kontakt med oss ved spgrsmal

Frank Willie Bgdal
Marketing Director
N\ +47 95 26 08 50
b4 frank.bodal@ignite.no
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