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Hvorfor er bruk av data og dataanalyser så viktig i anskaffelsesprosessen?

Det handler om å bruke dataen som drivstoff til å ta 
faktabaserte og smartere beslutninger

Gir full 
transparens 
og oversikt

Muliggjør 
faktabasert 

styring Øker 
effektiviteten

Forankring i 
virksomheten

Danner grunnlag 
for ressurs-
prioritering

Gjøre intern 
benchmarking

Identifiserer 
muligheter for 

besparelser

Sikrer 
gevinst-

realisering

Bidrar til 
kompetanse-

heving



PROSESSER, ORGANISASJON, KOMPETANSE OG KULTUR, VIRKSOMHETSSTYRING, DIGITALE VERKTØY

DATA OG ANALYSE

En mer helhetlig tilnærming til anskaffelsesprosessen

Konkurranse / 
sourcing

Kontrakts-
oppfølging 

og P2P

Behov og 
forberedelser

Leverandør-
oppfølging

Kategoristyring
Innkjøps-
strategi

Identifisere og skape verdier Sikre verdirealisering

Tilrettelegge for verdiskaping



Anskaffelser er mer enn bare konkurransegjennomføring
Det finnes flere virkemidler for å effektivisere og redusere innkjøpskostnadene

Prosessuelle tiltak:

Reforhandling

Forespørselsprosess

Bundling

Forbedre spesifikasjoner

Redusere forbruk

Redefinere verdikjeden

Insourcing / outsourcing

Etablere strategiske partnere

Kommersielle tiltak:



Eksempel på analyser:
Full oversikt / forbruksanalyser (1/2)

Gir transparens, muliggjør faktabasert styring og forankring



Eksempel på analyser:
Full oversikt / forbruksanalyser (2/2)

Gir transparens, muliggjør faktabasert styring og forankring



Eksempel på analyser:
Behovsanalyser (1/2)

Grunnlag for ressurs- og behovsprioritering, definere konkurransegrunnlag 
og identifisere besparelsesmuligheter



Eksempel på analyser:
Behovsanalyser (2/2)

Grunnlag for ressurs- og behovsprioritering, identifisere 
besparelsesmuligheter og definere konkurransegrunnlag



Eksempel på analyser:
Kontraktsoppfølging

Sikrer intern benchmarking, identifisere 
besparelsesmuligheter og realisere gevinster



Du kan få mer ut av dataen din enn du tror!

Digitalt og 
datadrevet innkjøp

Kategorisering og 
berikelse

Innkjøpsdata 
(og annen data)

Innsatsvarer
Transport
Markedsføring
Emballasje

Eiendom

IKT
Personal
Energi

Maskiner

AVTALESTYRING (KAV)

INITIATIVER & 
BESPARELSER

SPENDANALYSE

DATABERIKELSE & 
PRIORITERING

Datavask og 
konsolidering

Det er bedre å bruke den dataen man har, 
enn å ikke bruke den i det hele tatt



Spørsmål til diskusjon

• Hvordan bruker dere data og dataanlyser i dag? F.eks. i behovsfasen?
• Hvilke type(r) verktøy bruker dere i analysearbeidet?
• Hva er de største utfordringene deres for å jobbe mer datadrevet med 

innkjøp/anskaffelser i dag? 
• Hva kreves for å jobbe mer faktabasert med anskaffelsesprosessen?
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